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MOTTO 

 

“Terlambat bukan berarti gagal, cepat bukan berarti hebat. Terlambat 

bukan menjadi alasan untuk menyerah, setiap orang memiliki proses yang 

berbeda. Percaya proses itu yang paling penting, karena Tuhan telah 

mempersiapkan hal baik di balik kata proses yang kamu anggap rumit” 

(Edwar Satria) 

 

“Jangan takut, sebab aku menyertai engkau. Janganlah bimbang, sebab Aku 

ini Allahmu: Aku akan meneguhkan bahkan akan menolong engkau: Aku 

akan memegang engkau dengan tangan kanan-Ku yang membawa 

Kemenangan” 

(Yesaya 41:10) 
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