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Sentra Kerajinan Kulit Manding  menjual produk dengan berbagai macam jenis 

serta dengan corak yang berbeda pula seperti gambar yang telah dilampirkan 

diatas. Produk yang dijual dapat berupa tas, sepatu atau jaket berbahan dasar kulit. 

Sedangkan produk lainnya seperti tas dari anyaman rotan, pernak-pernik dari kayu 

atau hiasan serta miniatur berbahan kayu. Masing-masing pengrajin Sentra 

Kerajinan Kulit Manding menjual produk dengan corak berbeda pula dengan 

tujuan untuk menciptakan loyalitas konsumen. Produk-produk tersebut dirancang 

untuk  menarik perhatian konsumen dengan berbagai pilihan yang ada serta dapat 

membuat konsumen loyal terhadap produk yang dibeli sehingga dapat 

meningkatkan jumlah pendapatan para pengrajin dan penjual di Sentra Kerajinan 

Kulit Manding. 

Berdasarkan hasi penelitian yang telah dilakukan dapat diketahui bahwa 

keseluruhan lingkup pasar pengrajin kulit Manding hanya berada di dalam negeri 

untuk pemesanan produk lewat whatsapp dan Instagram, secara rutin beberapa 

pengrajin mendapatkan pemesanan sepatu dari beberapa kampus Sekolah Tinggi 

Kesehatan di Yogyakarta tanpa melakukan inovasi produk dan desainnya 

menyesuaikan agar seragam karena di kampus Kesehatan wajib memakai sepatu 

kulit yang seragam dan di Manding sendiri merupakan sentra pengrajin kulit 

Yogyakarta yang sudah cukup terkenal dengan harga yang terjangkau dan 

kualitasnya yang bagus. Keterbatasan tersebut disebabkan karena masa pandemi 

covid-19 yang membatasi produk untuk keluar negeri, karena keterbatasan akses 

pasar tersebut sehingga mengakibatkan produk yang dihasilkan tidak dapat 

dipasarkan secara kompetitif baik di pasar nasional maupun di pasar internasional.  
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BAB V

PENUTUP

Setelah proses analisis, berikut ini dibuat kesimpulan mengenai pencapaian 

dalam penelitian ini dan kemudian diberikan saran yang dapat digunakan dalam 

pelaksanaan strategi yang dilakukan.

5.1. Kesimpulan
 

Berdasarkan hasil penelitian mengenai pengembangan strategi pada UMKM 

pengrajin kulit Manding yang berada di Desa Sabdodadi, Kabupaten Bantul, 

Yogyakarta, dapat ditarik kesimpulan sebagai berikut

Berdasarkan hasil penelitian dapat diketahui profil pengrajin kulit usaha 

mikro kecil dan menengah terkait pengembangan usaha di Manding,

Kabupaten Bantul, Yogyakarta adalah persaingan pasar monopolistik.  

5. 2. Saran
 

1. Pemerintah Kabupaten Bantul lebih sering mengadakan pelatihan untuk 

pelaku usaha maupun karyawan kerajinan kulit Manding di Desa

Sabdodadi Kabupaten Bantul Yogyakarta. Tujuannya bagi karyawan 

untuk mengembangan kreativitas berinovasi dan ketrampilan dalam 

menciptakan inovasi baru, bagi pelaku usaha agar dapat terinspirasi dari 

usaha yang sudah ada untuk dapat menciptakan inovasi motif atau 

inovasi kerajinan.
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2. Peneliti selanjutnya agar mencoba menindaklanjuti penelitian yang telah 

dilakukan berkaitan dengan strategi pengembangan yang digunakan 

dalam UMKM kerajinan kulit Manding sesuai dengan situasi.
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2. Peneliti selanjutnya agar mencoba menindaklanjuti penelitian yang telah 

dilakukan berkaitan dengan strategi pengembangan yang digunakan 

dalam UMKM kerajinan kulit Manding sesuai dengan situasi.
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LAMPIRAN I

KUESIONER

Identitas Responden

Nama Lengkap : ___________________________

Jenis Kelamin : a. Laki-laki b. Perempuan

Umur : a. < 50 tahun b. > 50 tahun

Pendidikan Terakhir : a. Tamat SD b. Tamat SLTP

c. Tamat SLTA d. Lainnya____

Status Perkawinan : a. Kawin b. Tidak atau Belum Kawin

c. Duda

Jumlah Tanggungan : ____ Orang

Pengelolaan Usaha

1. Sudah berapa lama anda menjalankan usaha kerajinan kulit ini?

________ Tahun

2. Apakah usaha kulit ini anda kelola sendiri?
a. Ya 
b. Tidak

3. Apakah anda memiliki pegawai dalam usaha ini?
a. Ya
b. Tidak

4. Jika ya, berapa jumlah pegawai anda?

______Orang

5. Apakah anda memiliki pekerjaan lain, selain usaha kerajinan kulit?
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a. Buruh tani
b. Tukang kayu/batu
c. Buruh serabutan
d. Lainnya ______ (sebutkan)

Modal

6. Berasal dari manakah modal awal dalam usaha kerajinan kulit ini?
a. Modal sendiri (tabungan sendiri)
b. Pinjaman dari pihak Bank
c. Bantuan pemerintah
d. Lainnya _________(sebutkan)

7. Berapa besar modal yang dibutuhkan untuk memulai usaha kerajinan kulit?
a. < 1 juta
b. 1-5 juta
c. 5-10 juta
d. > 10 juta

Pengadaan Bahan Baku

8. Darimanakan usaha anda memperoleh bahan baku?
a. Dalam negeri
b. Impor dari luar negeri
c. Dalam negeri dan impor dari luar negeri

9. Apakah usaha anda kesulitan dalam memperoleh bahan baku?
a. Ya
b. Tidak

Strategi

10. Siapakah yang menentukan harga jual barang dagangan yang dijual?
a. Sendiri
b. Bersama rekan kerja
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a. Buruh tani
b. Tukang kayu/batu
c. Buruh serabutan
d. Lainnya ______ (sebutkan)

Modal

6. Berasal dari manakah modal awal dalam usaha kerajinan kulit ini?
a. Modal sendiri (tabungan sendiri)
b. Pinjaman dari pihak Bank
c. Bantuan pemerintah
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b. 1-5 juta
c. 5-10 juta
d. > 10 juta

Pengadaan Bahan Baku

8. Darimanakan usaha anda memperoleh bahan baku?
a. Dalam negeri
b. Impor dari luar negeri
c. Dalam negeri dan impor dari luar negeri

9. Apakah usaha anda kesulitan dalam memperoleh bahan baku?
a. Ya
b. Tidak

Strategi

10. Siapakah yang menentukan harga jual barang dagangan yang dijual?
a. Sendiri
b. Bersama rekan kerja
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c. Lainnya _________(sebutkan)

11. Apakah usaha anda mengubah komposisi produk yang dihasilkan?
a. Ya
b. Tidak

12. Apakah dalam usaha anda terjadi transaksi tawar menawar antara anda dan 
pembeli?
a. Ada
b. Tidak (langsung ke no. 15)

13. Dalam proses tawar menawar tersebut, kira-kira berapa persen penurunan 
harga yang biasa diminta pembeli?

______Persen

14. Apabila tawar menawar terjadi dan pembeli (konsumen) menawar barang 
anda dibawah harga modal barang tersebut, yang anda lakukan?
a. Tidak akan menjual barang tersebut
b. Anda memberitahukan harga modal barang tersebut
c. Anda akan menawarkan barang lain yang sejenis
d. Lainnya ________________________________

15. Apabila terjadi kenaikan harga barang, apakah yang akan anda lakukan?
a. Menaikan harga jual barang dagang
b. Harga jual barang dagang tetap
c. Tergantung tawar menawar
d. Lainnya _______________

16. Apabila ada salah satu pengusaha kerajinan kulit lain menaikan harga atau 
menurunkan harga, apakah yang akan anda lakukan?
a. Mengikuti perubahan harga tersebut
b. Anda tidak akan mengikuti perubahan harga
c. Lainnya ________________________
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17. Apakah anda menjual barang lain selain kerajinan kulit?
a. Jika, ya _______________(sebutkan)
b. Tidak

18. Apakah anda sering melakukan pemotongan harga (diskon) dalam usaha 
anda?
a. Ya
b. Tidak

19. Pada saat kapan saja anda melakukan pemotongan harga (diskon)?
a. Seiap akhir tahun
b. Pada saat hari-hari tertentu
c. Lainnya ________(sebutkan)

20. Dengan cara apakah anda melakukan promosi?
a. Dari orang per orang
b. Dengan memasang iklan di surat kabar atau radio
c. Lainnya _________(sebutkan)

21. Dimanakah lingkup pemasaran anda?
a. Dalam negeri
b. Luar negeri
c. Dalam dan luar negeri

22. Apakah yang anda lakukan untuk mengembangkan usaha ini?
a. Anda akan membuka usaha kerajinan kulit di tempat lain
b. Anda akan menambah jenis barang dagangan
c. Tidak ada
d. Menjual barang baru
e. Lainnya _________

23. Apakah ada pembeli atau pelanggan tetap yang sering membeli barang 
dagangan anda?
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17. Apakah anda menjual barang lain selain kerajinan kulit?
a. Jika, ya _______________(sebutkan)
b. Tidak

18. Apakah anda sering melakukan pemotongan harga (diskon) dalam usaha 
anda?
a. Ya
b. Tidak

19. Pada saat kapan saja anda melakukan pemotongan harga (diskon)?
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23. Apakah ada pembeli atau pelanggan tetap yang sering membeli barang 
dagangan anda?

 

 

 

73 
 

a. Ada
b. Tidak ada (langsung ke no. 25)

24. Jika ada, pembeli atau pelanggan tetap tersebut dikarenalan:
a. Pembeli/pelanggan tetap tersebut kenal baik dangan anda
b. Barang dagangan yang anda jual lebih variataif
c. Harga barang dagangan anda lebih terjangkau
d. Lainnya _____________________________

25. Menurut anda faktor apakah yang menurut anda penting dalam 
mengembangkan usaha kerajinan kulit ini?
No. Keterangan Urutan prioritas
1 Lokasi usaha
2 Modal untuk mengembangkan usaha
3 Banyaknya jumlah barang dagangan
4 Kenalan
5 Jenis / macam barang yang dijual
6 Cuaca (hujan dsb)
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LAMPIRAN II
Profil Pelaku Usaha Kerajinan Kulit Manding

No Nama Responden Jenis 
Kelamin Umur Pendidikan 

Terakhir
Status 

Perkawinan
Jumlah 

Tanggungan

1 Rita Wulansari Perempuan <50 SLTA Kawin 2

2 Sutarman Laki-laki >50 SLTA Kawin 5

3 Rosalinda Perempuan <50 SLTA Kawin 3

4 Tri Santoso Laki-laki >50 SLTP Kawin 4

5 Siti Fatimah Perempuan <50 SLTP Kawin 2

6 Supriyanto Laki-laki >50 SLTP Kawin 3

7 Bayu Setiawan Laki-laki <50 SLTA Kawin 2

8 Sukaryatno Laki-laki >50 SLTP Kawin 5

9 Kristina Tumiyem Perempuan >50 SLTA Kawin 5

10 Sardjono Laki-laki <50 SLTA Kawin 2

11 Subardi Laki-laki <50 SLTP Kawin 1

12 Heni Lestari Perempuan <50 SLTP Kawin 2

13 Danu Prabowo Laki-laki >50 SLTA Kawin 3

14
Desi
Purwatiningsih Perempuan <50 SLTA Kawin 2

15 Pratiningrum Perempuan <50 SLTA Kawin 3

16 Suherman Laki-laki >50 SLTA Kawin 4

17 Fajar Widodo Laki-laki >50 SLTA Kawin 2

18 Sri Winarsih Perempuan <50 SLTA Kawin 3

19
Agustinus 
Rahmat Laki-laki >50 SLTA Kawin 2

20 Agus Kurniawan Laki-laki >50 SLTA Kawin 3

21 Fajar Nugroho Laki-laki <50 SLTA Kawin 4

22 Heru Jatmika Laki-laki >50 SLTA Kawin 3

23 Ningsih Perempuan >50 SLTA Kawin 2

24 Teguh Setiawan Laki-laki <50 SLTA Kawin 2

25 Afif Faturahman Laki-laki <50 SLTA Kawin 3

26 Joko Pradana Laki-laki >50 SLTA Kawin 4

27 Iwan Ramadhan Laki-laki <50 SLTA Kawin 3

28 Dyah Parwati Perempuan <50 SLTA Kawin 2

29 Paulus Ngadiran Laki-laki >50 SLTA Kawin 2

30 Fransiskus Bayu Laki-laki <50 SLTA Kawin 3

31 Sukardi Laki-laki >50 SLTA Kawin 4

32 Suroso Laki-laki >50 SLTA Kawin 5

33 Budi Santoso Laki-laki <50 SLTA Kawin 2
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Pengelolaan Usaha

No Nama 
Responden Modal awal Modal yang 

dibutuhkan
Usaha dikelola sendiri 

1 Rita Wulansari Bank 5-10 juta
2 Sutarman Modal sendiri >10 juta
3 Rosalinda Bank >10 juta
4 Tri Santoso Modal sendiri 5-10 juta
5 Siti Fatimah Bank 5-10 juta
6 Supriyanto Modal sendiri 1-5 juta
7 Bayu Setiawan Modal sendiri >10 juta
8 Sukaryatno Bank >10 juta

9
Kristina 
Tumiyem Bank >10 juta

10 Sardjono Bank >10 juta
11 Subardi Bank >10 juta
12 Heni Lestari Modal sendiri >10 juta
13 Danu Prabowo Modal sendiri >10 juta

14
Desi 
Purwatiningsih Modal sendiri >10 juta

15 Pratiningrum Modal sendiri >10 juta
16 Suherman Bank >10 juta
17 Fajar Widodo Modal sendiri >10 juta
18 Sri Winarsih Bank >10 juta

19
Agustinus 
Rahmat Bank >10 juta

20
Agus 
Kurniawan Bank >10 juta

21 Fajar Nugroho Modal sendiri >10 juta
22 Heru Jatmika Bank >10 juta
23 Ningsih Bank >10 juta
24 Teguh Setiawan Bank >10 juta

25
Afif 
Faturahman Bank >10 juta

26 Joko Pradana Bank >10 juta
27 Iwan Ramadhan Modal sendiri >10 juta
28 Dyah Parwati Modal sendiri >10 juta

29
Paulus 
Ngadiran Modal sendiri >10 juta

30
Fransiskus 
Bayu Bank >10 juta

31 Sukardi Bank >10 juta
32 Suroso Bank >10 juta
33 Budi Santoso Modal sendiri >10 juta

 

 



 

76 
 

Pengadaan Bahan Baku

No Nama Responden Bahan baku Kesulitan 
bahan baku

1 Rita Wulansari Dalam negeri Ya
2 Sutarman Dalam negeri Tidak
3 Rosalinda Dalam negeri Ya
4 Tri Santoso Dalam negeri Ya
5 Siti Fatimah Dalam negeri Tidak
6 Supriyanto Dalam negeri Tidak
7 Bayu Setiawan Dalam negeri Tidak
8 Sukaryatno Dalam negeri Tidak
9 Kristina Tumiyem Dalam negeri Tidak

10 Sardjono Dalam negeri Tidak
11 Subardi Dalam negeri Tidak
12 Heni Lestari Dalam negeri Ya
13 Danu Prabowo Dalam negeri Ya
14 Desi Purwatiningsih Dalam negeri Tidak
15 Pratiningrum Dalam negeri Tidak
16 Suherman Dalam negeri Tidak
17 Fajar Widodo Dalam negeri Tidak
18 Sri Winarsih Dalam negeri Ya
19 Agustinus Rahmat Dalam negeri Tidak
20 Agus Kurniawan Dalam negeri Tidak
21 Fajar Nugroho Dalam negeri Tidak
22 Heru Jatmika Dalam negeri Tidak
23 Ningsih Dalam negeri Ya
24 Teguh Setiawan Dalam negeri Tidak
25 Afif Faturahman Dalam negeri Tidak
26 Joko Pradana Dalam negeri Ya
27 Iwan Ramadhan Dalam negeri Ya
28 Dyah Parwati Dalam negeri Tidak
29 Paulus Ngadiran Dalam negeri Tidak
30 Fransiskus Bayu Dalam negeri Tidak
31 Sukardi Dalam negeri Tidak
32 Suroso Dalam negeri Tidak
33 Budi Santoso Dalam negeri Ya
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bahan baku
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18 Sri Winarsih Dalam negeri Ya
19 Agustinus Rahmat Dalam negeri Tidak
20 Agus Kurniawan Dalam negeri Tidak
21 Fajar Nugroho Dalam negeri Tidak
22 Heru Jatmika Dalam negeri Tidak
23 Ningsih Dalam negeri Ya
24 Teguh Setiawan Dalam negeri Tidak
25 Afif Faturahman Dalam negeri Tidak
26 Joko Pradana Dalam negeri Ya
27 Iwan Ramadhan Dalam negeri Ya
28 Dyah Parwati Dalam negeri Tidak
29 Paulus Ngadiran Dalam negeri Tidak
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31 Sukardi Dalam negeri Tidak
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33 Budi Santoso Dalam negeri Ya

 

 

 

77 
 

Strategi

No Menentukan harga 
jual

Mengubah 
Komposisi

Tawar 
menawar Penurunan harga

1 Bersama Ya Ada 30%
2 Bersama Tidak Tidak
3 Sendiri Tidak Tidak
4 Sendiri Ya Ada 40%
5 Bersama Tidak Tidak
6 Sendiri Tidak Ada 40%
7 Bersama Tidak Ada 30%
8 Melihat dipasaran Tidak Ada 40%
9 Bersama Tidak Ada 50%

10 Melihat dipasaran Tidak Tidak
11 Sendiri Tidak Ada 50%
12 Bersama Tidak Ada 40%
13 Bersama Tidak Tidak
14 Sendiri Tidak Ada 40%
15 Sendiri Tidak Tidak
16 Sendiri Tidak Tidak
17 Sendiri Tidak Tidak
18 Bersama Tidak Tidak
19 Sendiri Tidak Tidak
20 Bersama Tidak Tidak
21 Sendiri Tidak Tidak
22 Bersama Tidak Tidak
23 Sendiri Tidak Tidak
24 Sendiri Tidak Tidak
25 Sendiri Tidak Tidak
26 Sendiri Tidak Tidak
27 Sendiri Tidak Tidak
28 Sendiri Tidak Tidak
29 Melihat dipasaran Tidak Tidak
30 Bersama Tidak Tidak
31 Bersama Tidak Tidak
32 Bersama Tidak Tidak
33 Bersama Tidak Tidak
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No Menawar dibawah harga Terjadi Kenaikan harga 
barang

umkm menaikan 
harga Barang lain

1 Menawarkan barang lain sejenis Menaikan harga jual mengikuti Aksesoris
2 Menaikan harga jual mengikuti Tidak
3 Menaikan harga jual mengikuti Tidak

4 Tidak akan menjual barang 
tersebut Menaikan harga jual mengikuti Tidak

5 Menaikan harga jual mengikuti Tidak

6 Memberi tahu harga modal Tergantung tawar 
menawar tidak mengikuti Tidak

7 Menawarkan barang lain sejenis Menaikan harga jual mengikuti Tidak
8 Menawarkan barang lain sejenis Menaikan harga jual mengikuti Tidak
9 Menawarkan barang lain sejenis Menaikan harga jual mengikuti bibit padi

10 Tergantung tawar 
menawar mengikuti Tidak

11 Menawarkan barang lain sejenis Tergantung tawar 
menawar mengikuti Tidak

12 Menawarkan barang lain sejenis Menaikan harga jual mengikuti Tidak
13 Tergantung tawar 

menawar mengikuti Tidak

14 Menawarkan barang lain sejenis Menaikan harga jual tidak mengikuti seprei
15 Harga jual tetap tidak mengikuti Aksesoris
16 Menaikan harga jual tidak mengikuti Tidak
17 Harga jual tetap tidak mengikuti kerajinan kayu
18 Menaikan harga jual tidak mengikuti Tidak
19 Menaikan harga jual tidak mengikuti pernak-pernik
20 Tergantung tawar 

menawar tidak mengikuti Tidak

21 Menaikan harga jual tidak mengikuti Tidak
22 Menaikan harga jual mengikuti Tidak
23 Menaikan harga jual tidak mengikuti Tidak
24 Menaikan harga jual mengikuti Tidak
25 Menaikan harga jual mengikuti Tidak
26 Menaikan harga jual tidak mengikuti Tidak
27 Menaikan harga jual mengikuti Tidak
28 Menaikan harga jual tidak mengikuti Tidak
29 Menaikan harga jual tidak mengikuti Tidak
30 Menaikan harga jual tidak mengikuti Tidak
31 Menaikan harga jual tidak mengikuti Tidak
32 Menaikan harga jual tidak mengikuti Aksesoris
33 Menaikan harga jual tidak mengikuti Tidak
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No Menawar dibawah harga Terjadi Kenaikan harga 
barang

umkm menaikan 
harga Barang lain

1 Menawarkan barang lain sejenis Menaikan harga jual mengikuti Aksesoris
2 Menaikan harga jual mengikuti Tidak
3 Menaikan harga jual mengikuti Tidak

4 Tidak akan menjual barang 
tersebut Menaikan harga jual mengikuti Tidak

5 Menaikan harga jual mengikuti Tidak

6 Memberi tahu harga modal Tergantung tawar 
menawar tidak mengikuti Tidak

7 Menawarkan barang lain sejenis Menaikan harga jual mengikuti Tidak
8 Menawarkan barang lain sejenis Menaikan harga jual mengikuti Tidak
9 Menawarkan barang lain sejenis Menaikan harga jual mengikuti bibit padi

10 Tergantung tawar 
menawar mengikuti Tidak

11 Menawarkan barang lain sejenis Tergantung tawar 
menawar mengikuti Tidak

12 Menawarkan barang lain sejenis Menaikan harga jual mengikuti Tidak
13 Tergantung tawar 

menawar mengikuti Tidak

14 Menawarkan barang lain sejenis Menaikan harga jual tidak mengikuti seprei
15 Harga jual tetap tidak mengikuti Aksesoris
16 Menaikan harga jual tidak mengikuti Tidak
17 Harga jual tetap tidak mengikuti kerajinan kayu
18 Menaikan harga jual tidak mengikuti Tidak
19 Menaikan harga jual tidak mengikuti pernak-pernik
20 Tergantung tawar 

menawar tidak mengikuti Tidak

21 Menaikan harga jual tidak mengikuti Tidak
22 Menaikan harga jual mengikuti Tidak
23 Menaikan harga jual tidak mengikuti Tidak
24 Menaikan harga jual mengikuti Tidak
25 Menaikan harga jual mengikuti Tidak
26 Menaikan harga jual tidak mengikuti Tidak
27 Menaikan harga jual mengikuti Tidak
28 Menaikan harga jual tidak mengikuti Tidak
29 Menaikan harga jual tidak mengikuti Tidak
30 Menaikan harga jual tidak mengikuti Tidak
31 Menaikan harga jual tidak mengikuti Tidak
32 Menaikan harga jual tidak mengikuti Aksesoris
33 Menaikan harga jual tidak mengikuti Tidak
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No Diskon Saat kapan Cara Promosi Lingkup Pemasaran

1 Ya Saat tertentu Iklan koran/radio Dalam negeri
2 Ya Akhir tahun Iklan koran/radio Dalam negeri
3 Ya Saat hari raya Dari orang ke orang Dalam negeri
4 Ya Akhir tahun Dari orang ke orang Dalam negeri
5 Ya Akhir tahun Dari orang ke orang Dalam negeri
6 Ya Akhir tahun Dari orang ke orang Dalam negeri
7 Ya Saat tertentu Iklan koran/radio Dalam negeri
8 Tidak Iklan koran/radio Dalam negeri
9 Ya Akhir tahun Iklan koran/radio Dalam negeri

10 Tidak Dari orang ke orang Dalam negeri
11 Ya Akhir tahun Dari orang ke orang Dalam negeri
12 Ya Akhir tahun Dari orang ke orang Dalam negeri
13 Ya Saat tertentu Dari orang ke orang Dalam negeri
14 Ya Saat tertentu Dari orang ke orang Dalam negeri
15 Tidak Dari orang ke orang Dalam negeri
16 Ya Saat tertentu Dari orang ke orang Dalam negeri
17 Ya Saat tertentu Dari orang ke orang Dalam negeri
18 Ya Akhir tahun Dari orang ke orang Dalam negeri
19 Ya Akhir tahun Dari orang ke orang Dalam negeri
20 Ya Saat tertentu Iklan koran/radio Dalam negeri
21 Ya Saat tertentu Iklan koran/radio Dalam negeri
22 Ya Akhir tahun Iklan koran/radio Dalam negeri
23 Ya Akhir tahun Iklan koran/radio Dalam negeri
24 Ya Saat tertentu Iklan koran/radio Dalam negeri
25 Tidak Dari orang ke orang Dalam negeri
26 Ya Akhir tahun Dari orang ke orang Dalam negeri
27 Tidak Dari orang ke orang Dalam negeri
28 Ya Saat tertentu Dari orang ke orang Dalam negeri
29 Ya Saat tertentu Dari orang ke orang Dalam negeri
30 Ya Saat tertentu Dari orang ke orang Dalam negeri
31 Ya Saat tertentu Dari orang ke orang Dalam negeri
32 Ya Saat tertentu Dari orang ke orang Dalam negeri
33 Ya Saat tertentu Dari orang ke orang Dalam negeri
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No Mengembangkan usaha Pelanggan tetap

1 Membuka usaha kerajinan di tempat lain Ada
2 Membuka usaha kerajinan di tempat lain Ada
3 Membuka usaha kerajinan di tempat lain Ada
4 Membuka usaha kerajinan di tempat lain Ada
5 Menambah jenis barang dagangan Tidak
6 Menjual barang baru Tidak
7 Menambah jenis barang dagangan Ada
8 Menjual barang baru Tidak
9 Menambah jenis barang dagangan Ada

10 Menambah jenis barang dagangan Ada
11 Menjual barang baru Ada
12 Menambah jenis barang dagangan Ada
13 Membuka usaha kerajinan di tempat lain Ada
14 Menjual barang baru Ada
15 Menjual barang baru Tidak
16 Menjual barang baru Ada
17 Menjual barang baru Tidak
18 Menambah jenis barang dagangan Tidak
19 Membuka usaha kerajinan di tempat lain Tidak
20 Menambah jenis barang dagangan Tidak
21 Menambah jenis barang dagangan Tidak
22 Menjual barang baru Tidak
23 Membuka usaha kerajinan di tempat lain Tidak
24 Membuka usaha kerajinan di tempat lain Tidak
25 Menambah jenis barang dagangan Tidak
26 Menjual barang baru Tidak
27 Menambah jenis barang dagangan Tidak
28 Membuka usaha kerajinan di tempat lain Tidak
29 Menambah jenis barang dagangan Tidak
30 Menjual barang baru Tidak
31 Menambah jenis barang dagangan Tidak
32 Menambah jenis barang dagangan Tidak
33 Menjual barang baru Tidak
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No Mengembangkan usaha Pelanggan tetap

1 Membuka usaha kerajinan di tempat lain Ada
2 Membuka usaha kerajinan di tempat lain Ada
3 Membuka usaha kerajinan di tempat lain Ada
4 Membuka usaha kerajinan di tempat lain Ada
5 Menambah jenis barang dagangan Tidak
6 Menjual barang baru Tidak
7 Menambah jenis barang dagangan Ada
8 Menjual barang baru Tidak
9 Menambah jenis barang dagangan Ada

10 Menambah jenis barang dagangan Ada
11 Menjual barang baru Ada
12 Menambah jenis barang dagangan Ada
13 Membuka usaha kerajinan di tempat lain Ada
14 Menjual barang baru Ada
15 Menjual barang baru Tidak
16 Menjual barang baru Ada
17 Menjual barang baru Tidak
18 Menambah jenis barang dagangan Tidak
19 Membuka usaha kerajinan di tempat lain Tidak
20 Menambah jenis barang dagangan Tidak
21 Menambah jenis barang dagangan Tidak
22 Menjual barang baru Tidak
23 Membuka usaha kerajinan di tempat lain Tidak
24 Membuka usaha kerajinan di tempat lain Tidak
25 Menambah jenis barang dagangan Tidak
26 Menjual barang baru Tidak
27 Menambah jenis barang dagangan Tidak
28 Membuka usaha kerajinan di tempat lain Tidak
29 Menambah jenis barang dagangan Tidak
30 Menjual barang baru Tidak
31 Menambah jenis barang dagangan Tidak
32 Menambah jenis barang dagangan Tidak
33 Menjual barang baru Tidak
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No Karena Faktor 
pengembangan usaha

1 Kenal baik dengan anda 1,2,5
2 Barang dagang lebih variatif 2,5
3 Kenal baik dengan anda 1,2,5
4 Kenal baik dengan anda 2,3
5 2,3
6 3,5
7 harga barang lebih terjangkau 2,5
8 3,4,5
9 Kenal baik dengan anda 2,4,5

10 Kenal baik dengan anda 2,3
11 Barang dagang lebih variatif 2,3
12 Barang dagang lebih variatif 2,3,5
13 Barang dagang lebih variatif 1,2,3
14 Kenal baik dengan anda 2,5
15 3,5
16 Barang dagang lebih variatif 2,5
17 2,3
18 2,3
19 2,3,4
20 2,4,5
21 2,3,4
22 2,3,4
23 1,2,3,5
24 2,3,4,5
25 1,2,3
26 1,2,3,4
27 1,2,5
28 1,2,5
29 2,3,4
30 2,3,5
31 2,3,4
32 1,2,3,4
33 1,2,3,5
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LAMPIRAN III
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LAMPIRAN III
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